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Es ist nicht immer leicht, Kontakte 2u knipfen. und Unterr

meist nicht darauf, wenn man sie iber Social-Media-Plattformen oder E-Mail kontaktiert. Dabei konnen

reagieren

wichtige Kontakte viele Vorteile fiir persénliche und geschiftliche Zwecke haben. Wie sollte man sich
gegeniiber Geschaftsfiihrern verhalten, wenn man Kontakt mit ihnen aufbauen und halten méchte. Was
ist die beste Maglichkeit, CEOs und andere Experten kennenzulernen? Was sollte man dabei beachten?

Und welche Vorteile hat der Kontakt zu bestimmten Experten?

Die Vorteile vom Networking

Networking, bzw. Netzwerken bezeichnet den Aufbau und die Pflege von Kontakten. Mithilfe eines guten
Netzwerkes knnen sich berufliche und private Vorteile ergeben. Sie kénnen dabei helfen,
Unternehmenserfolge zu erreichen. Zudem kann man mit Kontakten Wissen austauschen, Horizonte
erweitern, sich gegenseitig Hilfe leisten und weiterbilden. Es kénnen sich auch Nachfolgeregelungen,

Immobiliengeschafte oder der Handel von Kunst und anderen Wertanlagen ergeben.

Eine gute Vorbereitung

Menschen, die dhnliche Ziele verfolgen oder vielleicht schon da sind, wo man einmal hin mochte, sind
lohnenswerte Kontakte. Bevor man auf ein Event ],’,Eh[ oder potenzielle Kontakte anspricht, sollte man
sich mit den richtigen Fragen vorbereiten. Zudem ist es wichtig, zu wissen, was seine personlichen Ziele
sind und was man von dem Kontakt erwartet. Dem sollte man sich gewiss sein, bevor man anfangt, ein

Netzwerk aufzubauen. Denn zu wissen, was man will, kann wichtige Leute beeindrucken

Orte, an denen man Kontakte findet

Kontakte kann man auf den verschiedensten Veranstaltungen kniipfen. Uberall in der Offentlichkeit
Kkann man Menschen kennenlernen, man muss sich nur trauen, jemanden anzusprechen. Um gezielt
Kontakte zu finden, die einem bei seinen persénlichen Zielen weiterhelfen kénnen, bieten sich Business
Clubs an. Diese bieten Veranstaltungen auf Geschaftsfiihrerebene an, denen man ein Besuch abstatten
sollte, denn dort kommen viele hochrangige Menschen zusammen. Um bei solchen Events Einlass zu
bekommen, muss man jedoch meistens selbst eine solche Position vorweisen kdnnen. Trotzdem kann
die Mitgliedschaft in einem Business Club den Kontakt zu Geschiftsfiihrern und Co. am besten

herstellen.

Vorteile eines Business-Clubs

Einige Business Clubs bieten t} ifische oder reine f ungen an. Sie verhelfen

dabei, Kontakte zu kniipfen, indem sie vor einem Event Teilnehmerlisten an die Mitglieder schicken.
Dadurch kann man selbst feststellen, ob ein Besuch lohnenswert ist. Sieht man auf der Liste eine
Person, die man kennenlernen machte, konnen die Clubs private Zusammenkiinfte mit dem
gewinschten Experten erméglichen. Auch nach dem Event werden oft Listen an alle Besucher verteilt,
die die Kontaktdaten der Teilnehmer enthailt. So kénnen gekniipfte Kontakte gehalten und gepflegt
werden. Und es ist kein Problem, wenn man seine Visitenkarten einmal vergisst.

Der richtige Einstieg

Selbst empfohlen zu werden, erleichtert einem den Einstiegin die Welt der Experten. Auch das geht nur,
mit den richtigen Kontakten. Sobald man jemanden gefunden hat, der einem Vorteile fiir die Zukunft

verschaffen kénnte, sollte man denjenigen ansprechen. Natlrlich ist es wichtig, immer hoflich und nett
2u seinem Gegentiber zu sein. Damit aber jemand etwas fiir einen tut, solite man erst einmal selbst eine
Leistung erbringen. So kann man beispielsweise seine Hilfe in Bereichen anbieten, in denen man selbst

Experte ist oder dem anderen Wissen beibringen.

Kontakt halten

Hatman erst einmal angefangen, ein Netzwerk an Kontakten aufzubauen, muss man am Ball bleiben.
Eine regelmaRige Kommunikation und persénliche Treffen pflegen den Kontakt. Auch wenn der Kontakt
bereits sehr hilfreich war, solite man ihn nicht einfach links liegen lassen. Wer weilt, wobei die Person
kiinftig noch einmal wichtige Hilfe leisten kann, AuBerdem erbringen gefestigte Kontakte den Vorteil,

noch weitere Personen kennenzulernen, die spter auch wichtig werden kénnten.

Fazit

Um sich ein gutes Kontaktnetzwerk aufzubauen, sollte man sich gut vorbereiten und viele Events.

besuchen. Besonders Business Clubs bieten eine tolle Moglichkeit, von erfahrenen Kontakten zu
profitieren. Sobald man Kontakte gekniipft hat, sollte man diese durch regelmige Treffen und
Kommunikation pflegen. Das A und O beim Networking: Stets nett und héflich bleibent
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