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Leo Martin

Leo Martin ist Ex-Geheimagent eines deutschen Nachrichtendienstes und Experte fur
Vertrauen, Kommunikation und Menschenkenntnis. Uber viele Jahre war er im operativen
Einsatz tatig und analysierte in sensiblen Situationen Motivation, Entscheidungsprozesse
und Verhaltensmuster unterschiedlichster Personlichkeiten. Diese Erfahrungen bilden
heute die Grundlage seiner Arbeit mit Fihrungskraften, Vertriebsorganisationen und
Unternehmern. Als SPIEGEL-Bestsellerautor und international gefragter Keynote Spea-
ker vermittelt er, wie Vertrauen gezielt aufgebaut, Einfluss verantwortungsvoll eingesetzt
und Beziehungen auch unter Druck stabil gefihrt werden. Seine Vortrage verbinden psy-
chologische Prazision mit praxisnahen Strategien fiir Leadership, Verhandlung und wirk-
same Kommunikation in einer zunehmend komplexen Geschaftswelt.

LEADERSHIP | CHANGE | MANAGEMENT | PERSONLICHKEIT m VERKAUF | RHETORIK
TEAMBUILDING ]| VERTRAUEN | MENSCHENKENNTNIS

EXPERTISE / PROJEKTE
» Vertrauen » Operative Tatigkeit im deutschen Nachrichtendienst mit
» Menschenkenntnis Schwerpunkt Vertrauensgewinnung und

Informationsbeschaffung

Lerdradis Transfer geheimdienstlicher Methoden auf Fiihrung, Vertrieb
. - und Business-Kommunikation

Einfluss & Uberzeugung Entwicklung praxisnaher Strategien fur Vertrauensaufbau und

Verhandlung Einflussnahme in Unternehmen

Vertriebspsychologie Begleitung von Fuhrungskraften und Vertriebsorganisationen

bei Verhandlungs- und Kommunikationsprozessen

Geschaftsfihrer des Privaten Instituts fur Forensische

Textanalyse

» Kommunikation
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BERUFSERFAHRUNG %

(UNTERNEHMEN / POSITIONEN / BRANCHE) TATIGKEITSBEREICHE

» 2010 - Heute / Keynote Speaker, Autor & Berater » Vertrauensaufbau in Fihrung und Vertrieb

» 2010 - Heute / Privates Institut fir Forensische Textanalyse / » Analyse von Verhaltens- und Entscheidungsmustern
Geschaftsfiihrer / Sicherheits- & Textanalyse » Entwicklung wirksamer Kommunikationsstrategien

» ca.1998 - 2008 / Deutscher Nachrichtendienst / Operativer » Einflussnahme und Uberzeugung in Verhandlungsprozessen
Mitarbeiter / Sicherheits- & Nachrichtendienst » Starkung von Vertrauenskultur in Organisationen

KUNDEN / REFERENZEN / SONSTIGES FORMATE & SPRACHEN

» Vortrage fir MHP - A Porsche Company, Volksbank, AXA O Beratung & Vortrag
Versicherung, PEG Papeteristen-Einkaufsgenossenschaft Traini Semi Worksh

» Hochschul- und Kongressformate an Universitat St. Gallen i Training Ll Seriierf/ ote e
(HSG) und beim Greator-Festival 0 Coach 0 Mentor

» Keynote-Einsatze u. a. fir EUROBAUSTOFF, Linde Material O Business-Talk 7 (Podiums-)Diskussion
Handling und Schranner Negotiation Institute 7 Interview B Tt

X

SPIEGEL-Bestsellerautor mit mehreren Veroffentlichungen zu
Vertrauen und Kommunikation
TV-Experte u. a. fur RTL (,Verfolgt! Tatern auf der Spur*)
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VORTRAGE / WORKSHOPS / SEMINARE VORTRAGE / WORKSHOPS / SEMINARE

» MISSION VERTRAUEN - WIE SIE MENSCHEN FUR SICH » MENSCHEN LESEN, MOTIVE VERSTEHEN,
GEWINNEN ENTSCHEIDUNGEN STEUERN
« Wie Vertrauen entsteht und dauerhaft gefestigt wird + Wie Sie Entscheidungsprozesse durchschauen und aktiv
+ Warum Menschen nicht auf Argumente, sondern auf Motive beeinflussen
reagieren + Weshalb Vertrauen die Grundlage jeder erfolgreichen
- Womit Sie Beziehungen aufbauen, die auch unter Druck stabil Verhandlung ist
bleiben + Wodurch Sie Widerstande abbauen und nachhaltige

Zustimmung gewinnen

» DIE GEHEIMWAFFEN DER KOMMUNIKATION - EINFLUSS
MIT PSYCHOLOGISCHER PRAZISION

« Woran Sie erkennen, was |hr Gegentiber wirklich denkt
+ Wie Sie nonverbale Signale sicher deuten und nutzen
« Wann Klarheit starker wirkt als jedes Argument

INFORMATIONEN

Honorare: auf Anfrage HENE I OMARTIN T

Reisekosten von/bis Ort: auf Anfrage
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» Ich krieg dich!: Menschen fur sich gewinnen - Ein Ex-Agent
verrat die besten Strategien

» Ich durchschau dich!: Menschen lesen - Die besten Tricks des
Ex-Agenten

» Ich stopp dich!: Gefuhlsterroristen erkennen und ausschalten
- Ein Ex-Agent im Einsatz gegen Nervenkiller

[ Individuelle Inhaltsanpassung maglich
4 Handout / weitere Unterlagen

Sie suchen die richtigen Experten? Wir unterstiitzen Sie gerne! GET YOUR EXPERT

Part of Premium Leaders Club Germany GmbH
Tel.: +49 (0)8031 2343138 | Mail: office@get-your-expert.com




